
想吃好海参又怕贵？来潍坊晚报中秋海参工厂特卖会

源头直供 大牌国标淡干海参只卖“参农价”

活动期间：1.所有产品工厂价直供，支持同城比价，买贵差价双倍返还；2.县市区免费送货上门，货到付款。

活动咨询：8191567 18606360567 活动时间：9月18日至9月23日
地址：潍坊晚报读者服务中心（文化路与东风东街交叉口北100米路西砣砣岛海参）
公交车乘车路线：市内乘16、56、30、22、76、78、80路车到文化路与东风东街路口东站或乘17路车到潍坊日报社站

  砣砣岛海参自建大连长海、山

东威海及烟台长岛深海底播海参采

捕海域及潮间带海参养殖基地。

  公司淡干海参是以采自山东、

辽宁自有海域自然生长5年以上的海

刺参为原料，采用现代先进的设备

及技术，结合传统的加工工艺，最

大限度地保留了海刺参的蛋白质、

矿物质、维生素等营养成分，致力

于 为 百 姓 提 供 健 康 原 生 态 的 淡 干

海参。

  珍品堂海参秉承“天然质 生态养
非珍品 不登堂”的企业理念，甄选纯
天然原生态养生食材，专注野生底播海
参生产加工，追求卓越品质，奉献优质
产品。产品现已全面进驻家乐福、大润
发、沃尔玛、华润万家、银座、利群、
家家悦、中百佳乐家等知名商超。

大连野生海参
（60只-100只/斤 长海县海区）

特价：3280元/斤

  6000元/2斤

长岛野生海参
（大钦岛海域50只-80只/斤）

特价：1780元/斤

  3200元/2斤

大连野生海参
（60只-80只/斤 瓦房店海区）

特价：2380元/斤

  4200元/2斤

大连鲜食海参
（10只-12只/斤)

特价：240元/斤

买5斤赠1斤

折合：200元/斤

长岛淡干海参
（70只/斤）

特价：1580元/斤

       2800元/2斤    

珍品堂·深海礁

大连即食海参
（12只/斤)

特价：198元/斤

  900元/5斤

珍品堂·桃花浦

威海国标干海参
（60只-80只/斤）

2380元/斤

4000元/2斤

大 连
鲜食海参
（20只/斤）

特价：180元/斤

  900元/6斤

○R

珍品堂·深海礁

大连即食海参
（16只/斤)

特价：178元/斤

  1000元/6斤

大连淡干海参
（100只/斤）

特价：1980元/斤

  3600元/2斤

即食鲍鱼

（8只/斤）

特价：68元/斤
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  金秋时节，瓜果飘香，昌乐县宝城街道北三里村
的大地上到处洋溢着丰收的喜悦。“我们这一车贝贝
南瓜是发往浙江嘉兴的，工人一大早就起来忙活
了。”9月12日上午8时，在山东北三里农贸发展有限
公司的仓储基地，36岁的总经理赵凯早已带着工人将
当天发往全国各地的订单产品分拣、包装、装车。
  乘着互联网高速发展的东风，电商经济走进了千
家万户，“直播带货”“电商助农”等线上经济新名
词也成了各类产品突破销售终端的“强心剂”，近年
来，赵凯也借此为优质产品打开了更为广阔的市场。
　　“2024年，我们合作社依靠电商平台在线销售贝
贝南瓜3000多吨，线下销售2000吨左右，总销售额
2000多万元。”这几年，在赵凯的带领下，北三里村
的贝贝南瓜异军突起，成为区域具有重要影响力的南
瓜产销专业村。
　　赵凯是土生土长的北三里村人，大学学的计算机
专业，毕业后一直从事计算机销售、维修工作。“那
时自己从事计算机方面的工作，对互联网方面比较熟
悉。父亲在家里一直从事农产品种植，想试水线上销
售这一块，但苦于没有专业知识，于是找到了我。我
开始帮着开网店，没想到网店一开，订单销售情况还
很不错。”赵凯介绍，起初抱着试一下的心态开了网
店，没想到一天卖了2000多单。
  2020年，赵凯决定回到家乡，当起“新农人”，
全身心投入到农产品销售工作中来，当年成立山东北
三里农贸发展有限公司。随后，他开始“招兵买

马”，拓展业务。凭借着多年的互联网工作经验，他
的销售市场开始迅速打开。随着销售渠道的拓宽，赵
凯开始研究贝贝南瓜种植和产品包装，很快，他的产
品就凭借着优良的品质和口感赢得顾客信赖，站稳
市场。
　　“品质和信誉是很重要的。我的第一个客户是青
岛的，在青岛的一个农贸市场有摊位，刚开始洽谈的
时候，就是希望客户能够帮着试卖，没想到他卖得还
很好，几天就卖完了一批货。”赵凯回忆说，“随
后，我就常年给他供应，合作了很多年。后来，这个
客户又给我介绍新的客户，这样口口相传，名气也打
出去了。”
　　随着业务的拓展和订单的增加，2020年，赵凯和
村里成立北三里农业专业合作社，利用集体土地资源
入股，合作社里的党员带头现金入股，打破资金瓶
颈，新建了两处用于仓储和分拣包装的大型车间，配
套现代化流水加工线，保证了贝贝南瓜大进大出，甚
至为产品打开了国际市场，合作社的销售额和利润开
始迅速增长。
　　“现在，村民都由传统种植转向了贝贝南瓜种
植，我们从选种、育苗、定向移栽一直到生长期的管
理等方面都提供了全程技术指导，推广绿色高效栽培
技术，最大限度降低农药及化肥的使用量，在保证产
量的同时，极大提高了贝贝南瓜的品质，得到了市场
的认可和消费者的喜欢。”赵凯说，合作社当年收入
达到了近千万元，村民也尝到了甜头。
　　借助电商，将家乡农产品卖得更远。“我们现在
不仅卖贝贝南瓜、还有玉米、紫薯、萝卜等农产
品。”赵凯介绍，他们通过不断壮大团队，组织外出
学习先进种植经验和营销模式，提高农作物品质，还
注册了“北三里”“乐小贝”“皇家贝贝”等商标。
今后，他们会不断研发新品种，扩大农产品种植面
积，建立更大的销售网络，将家乡农产品品牌打得
更响。

昌乐县宝城街道北三里村赵凯返乡创业当“新农人”

从开网店到开公司 带贝贝南瓜闯出大市场

□文/图 本报记者 刘晓杰

赵凯向记者介绍贝贝南瓜。


