
寿光永康化学工业有限
公司

3，4，5-三甲氧基甲苯改
建提升及产业链延伸项
目环境影响报告书征求

意见稿公示

  一、建设项目概况
  项目名称：3，4，5-
三甲氧基甲苯改建提升
及产业链延伸项目
  建设性质：改扩建
  建设地址：山东省
寿光侯镇化工产业园寿
光永康化学工业有限公
司东厂区内。
  建设内容：项目对
现有3，4，5-三甲氧基甲
苯生产装置改建提升，
将现有3，4，5-三甲氧基
甲苯生产装置相关设备
拆除，将现有3台3000L
合 成 釜 更 换 为 1 台
10000L合成釜，利旧设
备47台，增加自动化控
制系统，生产线由3条变
为1条，原300吨/年的产
能不变。同时拆除现有
BON生产装置相关设
备，利旧现有BON项目
设备7台，新购置电解装
置、蒸馏釜、干燥机等主
要生产设备38台（套）及
附属设施，将厂区自产
的溴化钠进行产业链延
伸，生产溴酸钠、溴酸钾

（共用装置），项目建成
后年产溴酸钠2000吨、
溴酸钾1000吨。
  二、建设单位名称
和联系方式
  建设单位：寿光永
康化学工业有限公司
  联系电话：053 6 -
5399123
  三、环境影响报告
书编制单位的名称
  山东天成工程咨询
有限公司
  四、公众意见表的
网络链接
  h t t p ：/ /
w w w . m e e . g o v . c n /
xxgk2018/xxgk/xxgk01/
2 0 1 8 1 0 / t 2 0 1 8 1 0 2 4 _
665329.html
  五、环境影响报告
书征求意见稿全文的网
络链接及查阅纸质报告
书的方式和途径）
  （1）报告书征求意
见稿全文的网络链接：
  h t t p s ：/ /
p a n . b a i d u . c o m / s / 1 _
5s2WHNXFN35Ox7UQI
tM_g？pwd=3nhf
  提取码：3nhf
  （2）寿光永康化学
工业有限公司现场查阅
纸质报告书。
  六、征求意见的公
众范围
  受本项目影响的居
民、村民及工作人员、行
业专家及环保主管部
门等。
  七、公众提出意见
表的方式和途径
  本项目自本公告发
布之日起5个工作日内，
公众可以通过信函、电
子邮件、电话、来访等多
种方式向建设单位及环
评单位提出意见和建
议。供政府主管部门、
建设单位、评价单位听
取参考。
  建设单位：寿光永
康化学工业有限公司；
联系方式：孙经理0536-
5399123。
  环评编制单位：山
东天成工程咨询有限公
司；联系人：李工 0536
-6106262。
  八、公众提出意见
的起止时间
  本次调查自2024年
11月1日至2024年11月7
日，共5个工作日。
  寿光永康化学工业
有限公司
  2024年11月1日
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　　本报讯（潍坊日报社全媒体记者 周晓晴 通
讯员 夏涛）日前，市城管局派出督导组，前往华
电潍坊发电有限公司、潍坊特钢集团检查热源保障
工作，到潍坊五岳热力有限公司查看过渤海路顶管
工程现场，安排做好今冬供热准备各项工作。
　　在华电潍坊发电有限公司，督导组了解了机组
维护、设施检修、煤炭储备、系统调试情况，要求
热源企业持续做好供热首站、外输主管网、辅助设
备等检修维护，确保整个采暖季热源供应安全稳

定；加强能源供应保障，多渠道筹措资金，拓宽购
煤渠道，签足签够长协煤合同，提前购煤储煤，确
保供暖期动态存煤满足30天需求。在潍坊特钢集团
厂区，督导组查看了企业供热运行控制中心、工业
余热首站、加热器机组等，要求特钢集团与发改、
环保部门做好汇报对接，保证供热期间钢铁产能及
工业余热产量，保障采暖季热源供应充裕稳定；与
下游供热企业保持紧密对接，根据天气情况及时调
整热源出水温度、压力，做好供热低温运行工作，

确保按时开栓供热。
　　在潍坊五岳热力有限公司过渤海路顶管工程现
场，督导组检查了供热管道施工现场，要求上足人力
物力，倒排工期，按时完成并网连接，解决极寒天气
情况下管网压差不足短板；抓好施工现场安全，落
实深基坑、吊装、安全用电等安全防护措施，确保
不出任何安全问题；要求供热企业加快管网冷态循
环、运行调试等工作，加强热网、换热站、热力井等重
点设施巡检，确保供热系统处于健康运行状态。

开展专项督导 确保做好供热准备工作

曲线营销 用一包番茄种子打开外地市场
侯伟将种苗销往全国各地，带动父老乡亲发家致富

　　2018年，侯伟回到寿光后，开始进入种苗销售
行业创业。为打开市场，他经常一个人骑着电动自
行车到田间地头和农户聊天，了解他们在农业方面
的需求，有时也会到农资店与“植物大夫”交流种
植经验、向农业专家取经。晚上回到家后，他还会
上网学习农业知识。
　　为拓展业务、开辟外地市场，2019年，侯伟只
身前往山西省长治市壶关县林青庄村，他随机走进
一个番茄种植大棚，只见一位菜农正在棚内忙活
着。他没有开门见山推销种子，而是在旁边打起了
下手，临走时给菜农留下一包番茄种子。半年后，

这位菜农打来电话告诉他，那包番茄种子种下后，
番茄苗子长势不错，希望他在合适的时候去现场开
个观摩会，介绍一下品种，顺便进行推广。就这
样，侯伟成功将番茄种子推广到了山西。
　　“一个人到了陌生的地方，举目无亲，想要打
开市场很难，但是我是幸运的，用诚心打动了菜
农，用产品实力赢得了认可，才算松了一口气。”
侯伟感慨地说着当初的这一切。首次开拓市场取得
成功，侯伟信心大增，又将各种种子、种苗销售到
全国各地。如今，内蒙古、辽宁、江苏等地都种上
了他推广的口感番茄、茄子、辣椒等品种。

走进大棚打下手，曲线推销赢得菜农信任

提前反复试种，选择最适合的品种推荐给农户

　　种植户购买蔬菜种苗，栽种到自家地
里，像对待孩子一样悉心呵护，寄托的是
一年的希望，容不得半点马虎。为给种植
户提供优质种苗，“90后”种苗经销商侯伟因
地制宜，靠前服务，他卖的种苗品种新、
收成好，加之配套提供科学合理的管理方
法，赢得了周边种植户的信任。经过多年
努力，他不仅在“家门口”实现了自己的创
业梦想，还带动了父老乡亲发家致富。

□文/图 潍坊日报社全媒体记者 王来臣
     通讯员 杨晓菡

受家人影响选择销售种苗

　　近日，记者来到寿光市孙家集街道威特农业销
售超市，见到了侯伟。戴着眼镜，外表文质彬彬的
他，有着多年的种苗销售经验。
　　侯伟出生于1994年，老家在孙家集街道呙宋台
村。他的父母从2005年开始做种子生意，以销售蔬
菜种子为主，耳濡目染之下，他对种子销售行业产
生了浓厚兴趣。起初，他以为销售仅凭口才出众就
能胜任。在读大学期间，侯伟学习的是市场营销专
业，在与农学专业的同学深入交流后，他逐渐认识
到，销售种子时打交道的对象多是朴实的农民，华
丽的销售技巧不如“接地气”的农业技术和实打实
的种植成果更有吸引力。
　　“对于老一辈人来说，务农是繁重的体力
活，但对于我们这一代人而言，务农更像是一份
有创造性和挑战性的事业。”侯伟说，为了学习
成熟的运营管理体系，他在2017年大学毕业后进
入一家大型企业从事销售工作，在那里学到了不
少管理知识。

　　好的品种、好的种苗，再加上后期科学合理的
栽培技术，是种植户种好蔬菜的保障。为避免农户
盲目跟风种植，每当有了新品种、新技术，侯伟在
推广时都会严格做好售前、售后服务，真正做到
“种给农户看，引导农户干”。
　　如今，侯伟在寿光经营着自己的种苗销售超
市，一手链接农户，一手链接研发公司，将优质
种子、种苗销售到全国各地。“我的工作不仅是
销售，还是农户和研发公司之间的桥梁。”侯伟
说，研发公司每年都会研发许多蔬菜种子新品
种，但由于种植的区域、土壤环境不同，不是每
一种种子都适合当地种植。为给农户提供优质种
苗，侯伟打造了专门的番茄试验田、茄子试验田
及新品种试验田。每次试验种植，他都会从上百

种种苗中选出适合当地种植的品种，然后反复试
验，从中挑选出种植表现最好的品种推荐给
农户。
　　“我现在做的是对接更好的国内科研资源，
试验种植出最适合不同地域种植的品种，同时将
农户们对种子的需求反馈给公司，让公司研发出
更‘接地气’的品种。”侯伟说，在家乡创业的
这几年，对他来说意义非凡，家乡的巨变更给予
他不断深耕农业的决心和信心。
　　“今后，我希望与合作社合作，统一收购农产
品，让购买种苗的农户不必担心销路，最大限度让
利给农户。”侯伟说，作为一名新农人，他将乘着
乡村振兴的东风，在农业一线发挥聪明才智，为建
设美丽新农村贡献一份力量。

侯伟查看蔬菜长势。

侯伟（资料图片）


