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　　关于“怎样合理使用年终奖理财”，多家银
行在官微发出理财建议和提醒。
  建设银行在官微给出了三点建议。一是预留
充分的现金流，保证自己的日常及节日花销；二
是合理投资，奖金较少的话建议只买一两只稳健
型产品投资，奖金较多的话可以考虑多买几只不
同类型的产品分散风险、合理布局；三是估算自
己对风险的承受能力，保守的投资者建议配置中
低风险的“固收类”产品，稳健的投资者可在投
资“固收类”产品的基础上根据自身资产适当配
置“混合类”产品。
　　重庆银行更是在官微为打工人准备了一份专
属理财攻略，建议把年终奖分为短期规划的生活
开销、中期规划的大额支出和长期规划的复利
增值。
　　短期规划方面，春节将至，置办年货、走访
亲戚，需要预留一部分流动资金，作为随用随取
的生活开销。为避免出现超支的情况，最好预留
20%的浮动空间备用。出于对资金的安全性和流
动性要求，这部分资金建议配置支持“快速取
现”功能的现金管理类理财产品。
　　中期规划方面，生活中还有一些重要的大额
支出，虽然并非“立即”要用，却是“必然”要
花费的，比如房贷、房租、车贷、子女学费、保
障类保险等。这部分资金更需要控制风险，关注

稳定性，避免影响既定的规划，具体配置需参考
个人的风险承受能力。风险承受能力很低，不愿
承担亏损，可以考虑大额存单。大额存单在本息
50万元以内受存款保险制度保障，安全性高，而
收益率高于同期银行存款。风险承受能力偏低，
但能接受小幅回撤，可以考虑期限在1个月到1年
的固定收益类理财产品。这部分产品主要投资于
存款、债券等债权类资产，净值回撤较小，收益
空间一般高于同期限的存款产品。
　　长期规划方面，在考虑了流动性和保障性
后，剩余的奖金可以存起来做一些长期投资规
划，根据自己的风险承受能力，选择适合的产品
进行配置，实现复利增值。风险承受能力偏低、
不愿意承担本金亏损的投资者，可以考虑配置期
限较长的存款型产品，或者储蓄型保险，如增额
终身寿险等。有一定风险承受能力的投资者，则
可以将部分资金配置到固收+理财产品、股债混
合型的基金等中长期资产中，这类产品既有固收
资产打底，获取基础收益，同时又配置了权益资
产，把握市场机会获取超额收益。
　　业内人士指出，投资理财要从个人的风险偏
好、投资能力、投资经验等基础出发，做好资产
配置。在产品选择上，要买自己了解的产品，不
能人云亦云、随波逐流。
本报综合《北京商报》、21世纪经济报道

　　临近春节，打工人心心念念的年终奖已经近在咫尺，不少有想法的小
伙伴已经开始谋划这笔资金的去处。与此同时，不少银行、理财公司已率
先将目标瞄准打工人的荷包，提前打响春节营销战。

　　临近春节，打工人开始规划年终奖的投向，多
家银行也早早厉兵秣马，在手机APP上线了年终奖
专区。从入驻专区的产品来看，银行理财占主流且
以固定收益类和现金管理类为主，保本保收益的结
构性存款被热推，短债基金也在推荐之列，一定程
度反映出银行对金融消费者求稳心态的响应。
　　目前，交通银行APP上线了“年终奖好去
处”频道，并设有“年终奖专享理财”“年终奖
优选存款”“年终奖优选基金”和“年终奖优选
保险”四个栏目。
　　其中，“年终奖专享理财”栏目上线的均为
2R（稳健型）理财产品，既有14个月封闭期的
“交银理财稳享灵动慧利14个月封闭式76号”，
也有T+0到账的“交银理财稳享现金添利（惠享
版）13号”。“年终奖优选存款”栏目上线了两
款结构性存款产品，“整存整取+六个月”的年
利率为1.35%，“整存整取+一年”的年利率为
1.45%。“年终奖优选基金”栏目上线了2款短债
基金和2款混合型基金。“年终奖优选保险”栏目
则上线了1R（保守型）的年年享年金险和交银人
寿交薪无忧出行意外险。

　　中信银行APP上线了“开薪年终奖”频道，
并上线了三款工资专属理财，其中2款风险等级为
2R，1款风险等级为1R。
　　招商银行APP也紧跟潮流，上线了“年终奖
买什么”频道，并推荐了几款2R中低风险的理财
产品。
　　天津农商银行近期也在公众号文章中力推三
款年终奖专属理财，分别是南银鑫X稳系列四个
月、半年、一年期的理财产品，业绩比较基准在
2.9%-3.8%不等。
　　融360数字科技研究院分析师刘银平表示，节
假日、年终奖专属理财产品业绩比较基准一般会
略高于同类理财产品，基本都是波动较低的固收
类产品，银行及理财公司设置较高的目标收益来
吸引投资者，是营销获客及维护客户关系的一种
手段。
　　需要注意的是，银行理财都不承诺保本，一
些风险偏好更低的客户可以购买增额终身寿险，
锁定长期利率实现保本保最低收益，这在利率下
行的大背景下很有优势，前提是最近三五年用不
到这笔钱。

@打工人 请查收年终奖投资攻略

年终奖专区的理财产品多数求“稳”

多家银行给出理财建议和提醒

　　最近，货车、网约车出了事故却联系不上
“保险公司”的事件屡见不鲜。这些车主往往在
细看合同后才发现，当初购买的并非正规车险，
而是“安全统筹”服务。
　　机动车辆安全统筹不是保险，而是一种运输
行业内部的行业互助行为。其通过向车主或公司
集资的方式形成统筹资金，为参与统筹的机动车
提供保障，具有一定的风险补充功能。然而近年
来，“安全统筹”业务快速发展的同时，部分机
构也暴露出资金安全风险，“本小业大”、不能
理赔、破产跑路的闹剧时常上演。
　　“高仿车险”乱象频出，为何还有人买单？
一方面，有些车主是在不明真相的情况下，经熟
人介绍或受销售误导而购买。其实，尽管统筹公
司在业务办理流程、出具的报价单和机动车安全
统筹单等方面与正规保险公司高度相似，但依然
会露出“马脚”，车主投保时应注意分辨。比
如，当合同上出现“统筹”字样时，或以“**
互助”“**联盟”“**统筹”等为名的非保险
机构推出的互助活动，就要对之警惕。
　　另一方面，在营运车辆投保难、投保贵的环
境下，远低于同类保险收费标准的“安全统筹”
成为许多车主无奈的选择。与家用车相比，营运
车行驶里程多、出险率高、损失赔付大，车险价
格自然也就水涨船高。如果当地保险公司的商用
车险业务不成熟、亏损严重，就会造成新能源网
约车、货车等商用车险动辄上万元的现象，以至
于保险公司干脆选择拒保，从而给了统筹公司以
低价吸引客户的可乘之机。
　　“安全统筹”目前处于监管的灰色地带。相
较于受到严格监管的保险公司，机动车统筹服务
公司只要符合《中华人民共和国公司法》中对于
一般企业的设立条件即可成立，尚无专业管理机
构进行监督管理。同时，机动车统筹服务公司不
具有开展保险业务的资质，因此也不受金融监督
管理总局及其派出机构的监管，其资产透明度、
流向合法性、赔付能力参差不齐。因此，对其管
理的相关规章制度有待完善。
             据《经济日报》

勿将“安全统筹”当车险


