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  本报讯（潍坊日报社全媒体记者 常方方 王
路欣）近期，多地进入呼吸道传染病高发季，其
中，肺炎支原体感染仍然是“主流”。有的市民
称，担心去医院人太多会交叉感染，网上购买肺炎
支原体自测试剂盒自行检测十分方便。这种自测试
剂盒的检测结果是否准确？自测阳性就是被感染了
吗？12月5日，记者对此进行了采访调查。
　　记者网上搜索发现，一些电商平台都有销售肺
炎支原体自测试剂盒，销量不错，不少商家都备注
了“测量时间短、测量结果准确”。
　　家住奎文区游麟小区的李女士表示，前几天她
丈夫发烧，到医院检查后发现是肺炎支原体感染。
她担心自己也会被传染，便从网上购买了肺炎支原
体自测试剂盒，里面包括稀释液、测试卡和滴管，
使用的时候把血液滴在测试卡上等待十分钟就可以
出结果，她觉得十分方便。
　　高新区乐得家花园小区居民孙女士5岁的女儿
反复发烧，她用从网上购买的肺炎支原体自测试剂
盒检测两次都是阴性，但是女儿一直高烧不退，她
便带女儿到医院，查血后被告知是肺炎支原体感
染。“没想到网上购买的试剂盒不准确，以后不敢
用了。”孙女士说。
　　潍坊市人民医院小儿内一科主任赵华锋表示，
目前对肺炎支原体的检查都是针对其感染后产生的
抗体的检测，在感染早期，抗体或许还没有产生，
可能是假阴性。市民用网购的自测试剂盒检测时，
还受精确度等多种因素影响，并不一定准确。另
外，从临床角度来说，是否感染更重要的还要结合
临床表现判定。所以并不建议市民从网上购买试剂

盒自行检测，以免误导治疗。
　　阳光融和医院检验科副主任王聪表示，现在市
面上最多的是肺炎支原体IgM、IgG抗体的检测，
免疫力低下或者正处于感染窗口期的人群，检测结
果往往是阴性的。如果肺炎支原体IgG抗体检测结
果是阳性，也并不能代表是肺炎支原体现症感染
的，也很有可能是既往的感染。临床上对肺炎支原
体的诊断有严格的指南和流程，除了要结合实验室
的支原体相关抗体以及DNA检测、影像学检查、
常规检验外，更要结合患者的临床症状进行综合评
估。网上销售的试剂盒并不推荐，自行检测结果可
能不准确，对市民会产生一些误导。

自购试剂盒测支原体肺炎？ 不靠谱

  本报讯（潍坊日报社全媒体记者 刘晓梅）12月
7日，有市民反映，寒亭区部分路段市容问题堪忧，尤其
是占道经营、乱停车等现象尤为严重。
　　当日，记者来到寒亭区通亭街与惠贤北路交叉口
以南看到，惠贤北路两侧不少经营电动三轮车和电动
四轮车的业户，把车停在店外的人行道上，严重影响
行人通行（上图）。有一业户从店内拿出水管，在人
行道、非机动车道上给顾客冲洗电动车，整个地面非
常湿滑。家住附近的李女士对记者说：“这里的部分
业户占道经营是多年来的老大难问题，不仅影响市
容，也给附近的市民带来很大不便。”
　　在富亭街与银枫北路交叉口以北路东侧，个别沿
街业户用水桶、旧桌子私占停车位，还有人随意在通
道上乱停车，给过往车辆和行人带来很大不便，甚至
还有的车辆停在绿化带内，致使周围的环境格外乱。

寒亭区部分路段

占道经营影响通行

售卖肺炎支原体自测试剂盒的网店挺多。

优惠数万元 年末车企开足马力冲量

  今年以来，车市内卷现象凸显，
“金九银十”销售旺季过后，众多汽
车品牌纷纷启动年末降价促销，推出
购车补贴、限时优惠等措施。临近岁
末，又到了各大车企冲刺全年目标的
最后时刻，潍坊车市“价格战”情况
如何？面对这波优惠潮，市民的购车
意向又如何？对此，记者探访了城区
多家汽车品牌店。

□文/图 潍坊日报社全媒体记者 张沁 陆菁菁

车企

为冲销量各有大招

　　12月4日，记者来到寒亭区通亭街与渤海路交叉
口附近的几家汽车品牌店进行走访。在沃尔沃销售中
心，记者询问了几款热门车型的价格。销售人员说，
临近岁末，他们推出了12月份线上活动。顾客在天猫
下单500元可享受1万元至2万元价格优惠，同时还配
套购车补贴和终身保养服务。比如，沃尔沃XC90B5
下单500元即可享受2万元优惠加终身保养服务，沃尔
沃S90下单500元可享受优惠1万元加终身保养服务。
“不同车型优惠力度不同，年底冲销量，优惠力度确
实比较大，如果家里有旧车想置换，还能享受置换补
贴。”该销售人员说。
　　在比亚迪销售中心，销售人员告诉记者，为了达
成全国年度销量300万辆的目标，从11月中下旬开
始，全线车型开始降价，“11月上旬，大部分车型优惠
力度在3000元左右，而目前大部分车型优惠1万元”。
　　雪佛兰销售中心门口设置了大红色促销拱门，
“岁末冲量”“6.66万元汽车开回家”等宣传字样格
外醒目。销售人员告诉记者，近段时间，线上汽车成
交量比较可观，越来越多的顾客喜欢线上下单、线下
提车的购买方式。据介绍，雪佛兰迈锐宝和探界者两
款车型优惠力度最大，优惠5.5万元，如果确实有购
买意向，可以根据实际情况，进一步给予优惠。“本
月销量决定全年成绩，为了冲销量已经将价格压到最
低。有的车型明年将改款，老款需要降价出售。”雪
佛兰销售人员说。

市民

多看多问，谨慎观望

　　当天，市民王先生来到雪佛兰销售中心看车。自

11月份以来，他已到城区多家汽车品牌店看车询价。
“现在的价格相对透明，我先在网上查询了汽车性
能、网友购车价，再到店内询问优惠情况，顺便试乘
试驾，综合考虑后选择一款性价比最高的车型。”王
先生说，目前各大汽车品牌销售意愿强烈，看车后会
有销售人员主动联系，表示可以进一步降价或提供其
他福利优惠，“汽车毕竟是个大件，我还是想多看
看、比比价，不想太草率就买单”。
　　奎文区梨园小区居民孙女士今年初就打算购买一
辆汽车，购车预算在40万元以内，经过考察后相中了
一款国产多用途汽车。“这个品牌是全国直营，价格
都是统一的，等到降价的几率不大。”孙女士说，最
近听说该品牌在12月份会推出活动，她在考虑要不要
趁机将心仪已久的爱车开回家。
　　5日，记者致电该品牌潍坊店了解到，在本月15
日之前交款提车的客户，可享受深圳店1万元的政府
购车补贴，潍坊的客户可在本地提车。“如果早有意
向，不妨留意一下这个优惠活动。”工作人员说。

行情

价格战“戏码”或进一步升级

　　中国汽车流通协会最新公布的数据显示，10月份
汽车经销商综合库存系数为1.70，环比上升12.6%，库存
水平位于警戒线之上。中国汽车流通协会表示，库存重
压下，经销商加快销售节奏，消化库存，冲击全年目标。
　　相关数据显示，今年1至10月，比亚迪累计销量
为237.1万辆，距离全年销量目标300万辆还需要售出
62.9万辆，这意味着在今年最后两个月，比亚迪平均
每月销量要达到31.45万辆。
  临近岁末，倍感压力的不止比亚迪，除理想汽
车、吉利汽车外，其他车企销量完成度均未达到八
成，其中上汽集团、长城汽车、零跑汽车、小鹏汽
车、蔚来汽车等车企的达成率均不足七成。在今年最
后一个月，限时优惠、权益加码等车市价格战“戏
码”或进一步升级。某汽车销售中心门前支起促销拱门。


