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深耕电商市场 用创新精神做好“花卉文章”
贾美荣在做大做强企业的同时，积极带动周边花农走上致富路

□文/图 潍坊日报社全媒体记者 付生
 通讯员 黄文新

　　早在2005年，贾美荣就洞察到电商市场蕴藏着巨
大商机，开始自学花卉电商销售技术；2008年，她注
册了淘宝网店，销售花卉；2018年，随着抖音平台快
速崛起，她打造了自己的电商团队……在不断增强创
新力量的同时，贾美荣深耕电商市场，并带动周边花
农积极开拓“云端”市场。
　　2020年，青州很多花农、花企仍以传统线下批发
为主要销售模式，面对当时的销售困局，贾美荣主动
打开方便之门，通过自己的电商团队，帮周边花农免费
带货。为了从根本上帮助花农扩大销售渠道，在与相关
部门研究讨论后，她决定对外分享自己的电商销售经
验，并联合几家花卉骨干企业带动周边花农一起推动
“互联网+花卉”发展，从授人以鱼，变为授人以渔。
　　如今，在青州各级党委政府和贾美荣等人的努力
下，青州建起了花卉直播电商产业园，年销售额10亿元
左右。青州也吸引了全国640多个花卉直播电商团队落
户，85%以上生产经销业户开通了电商直播，拉动电商
交易额45亿元左右，花卉种植加上专业村以及电商企
业和电商网红组成的整个产业矩阵体系初步形成。

不断增强创新力量

推进“互联网+花卉”发展

推动蝴蝶兰新品种培育

走在全国同行业前列

　　“从事花卉产业，是兴趣，也是机缘巧合。大学
毕业后，我经人介绍认识了丈夫，在他家第一次接触
到了花卉种植。”贾美荣说，在自家花棚耕耘两年
后，她抱着推动花卉产业实现标准化、科技化发展的
雄心壮志，创办了山东绿圣兰业花卉科技股份有限公
司，后又在黄楼街道建设了现代化的花卉种植园区，
专注于蝴蝶兰等花卉品种的组培、繁育和销售。
　　经过十几年发展，“绿圣兰业”具备了强大的花
卉种苗及成品株生产能力，集花卉种植、花卉科研、
花卉新品种培育、展示交易等于一体，成为青州骨干
花卉企业之一。
　　据贾美荣介绍，为持续增强企业的创新力量，全
面掌握技术研发自主权，她每年在花卉育种等技术研
发方面投入的费用，占企业年收入的5%，不仅打造
了花卉种苗研发及生产组织培养中心，还建设了国内
先进的现代化智能温室。
　　“现在，我们公司花卉种苗及成品株生产能力越
来越强，蝴蝶兰生产实现了全年不断线，种苗年产可
达300万株，并且公司推出的绿圣玫瑰、绿圣香妃等
新品种实现了市场定价权。”贾美荣说，他们还通过
加强与相关全国性学术机构及花卉领域专家等合作，
切实加强花卉新技术的创新研发，在蝴蝶兰新品种培
育等方面走在了全国同行业前列。

　　在做强自家企业的同时，贾美荣还积极带动
周边花农走上致富路。
　　近年来，“绿圣兰业”先后与260多家农户
建立了合作关系，为他们提供技术服务，常态化
派遣技术人员指导花农栽植新品种、应用新技
术，带动花卉种植品质和效益双提升。
　　贾美荣还经常走进花棚和花农聊天谈心，了
解他们的种植和销售情况，想方设法为花农解决
资金、技术等方面的困难。
　　除此之外，贾美荣还积极帮助周边村庄的
村民解决就业问题，先后联合5家有合作关系
的花卉企业为周边村庄的村民提供就业岗位
200余个。

主动合作助农发展

带动周边花农走上致富路

　
　眼下虽然天寒地

冻，位于青州的山东绿圣兰
业花卉科技股份有限公司内各类

蝴蝶兰却竞相开放。“天气寒冷，
在电商平台销售的花卉，发货前进行
包装时要注意防冻。”该公司总经理贾
美荣叮嘱工作人员加快打包寄出。贾美
荣是青州优秀农民代表之一，二十多年
来，她扎根乡村一线，坚持用创新推
动花卉产业升级，在做强做大企业
的同时，充分发挥技术优势和

平台优势，带动周边群众
走上致富路。

贾美荣在观察蝴蝶兰的生长情况。

贾美荣在直播带货。


