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借势“双11” 这些御寒“神器”成爆款

  本报讯（潍坊日报社全媒体记者 刘晓杰）
11月6日上午，潍城区望留街道在望留大集开展
了金秋送岗“职”达家门“社区微招聘”服务活
动，让就业岗位“职”达家门口。
　　招聘会现场气氛热烈，潍坊众德工艺品有限
公司、潍坊隆泰食品有限公司等十余家企业参与
了现场招聘，提供岗位100余个，现场达成初步
意向20余人。
　　此外，招聘会现场还提供求职招聘登记、技
能培训登记、政策咨询等服务，工作人员为辖区
企业用工、劳动者就业创业提供指导，对社保政
策、热点问题等进行详细解答。现场接受咨询
600余人次，共发放宣传单页900余份，登记求
职、技能培训需求等信息120余条，得到了用人
单位和求职者的一致好评。

“社区微招聘”

就业服务“零距离”

　　11月9日，市民在潍坊商品城选
购冬季帽子。随着气温大幅降低，各
式各样的冬季帽子摆上货架，吸引了
众多市民选购。“今冬格外流行戴帽
子，既保暖又可以使厚重的冬装略显
轻巧、俏丽。”一位专营帽子的商户说，
冬季的帽子款式时尚、新颖，达到上
百种。
  　潍坊日报社全媒体记者 张驰
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　　11月7日，在潍城区城关街道增福
堂社区，孩子们在用树叶进行绘画创
作。当天，该社区开展了一场“创意树
叶画 留住秋天的美”活动，孩子们将
采集来的树叶进行绘画、修剪、拼装、
粘贴，制作成一幅幅充满大自然气息
的树叶画，留住秋天的美景，同时也锻
炼了孩子们的动手能力和想象力。
  　潍坊日报社全媒体记者 张驰
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  立冬已过，冬天的脚步近了，与此同
时，“双11”购物节进入倒计时，不少市
民趁各大电商平台推出优惠活动之际，将
各式御寒神器纳入购物清单，享受更好的
购物体验。

　　距离正式供暖只剩几天时间，暖气一来，家
里和公司里都暖暖的。对很多上班族来说，早上
钻进寒气袭人的车里是一件痛苦的事，加热汽车
坐垫成为“刚需”。
　　“我平时开车上下班，我们家是露天停车
位，冬天每天早上钻进车里都感觉自己要被冻透
了。”在潍城区一家设计公司上班的许乔为自己
选购了一款加热汽车坐垫，各种优惠下来花了不
到200元。“这种即热式的坐垫热得非常快，上车
再也不用坐‘冷板凳’。”许乔说。
　　记者浏览购物平台发现，这种坐垫通常设置
有不同的加热档位，可以根据个人需求调节档
位，有些还能设置加热时间、定时关机。另外，
加热坐垫可以缓解驾驶中背部和臀部疲劳，让打
工人寒冬里的奔波不再那么痛苦。

购买加热汽车坐垫

早上开车不坐“冷板凳”

　　又到了冻手又冻脚的季节！对于“怕冷星
人”吴子坤来说，最大的苦恼就是浑身上下穿得
很厚，双脚仍然像两块冰坨。前段时间，吴子坤
听中医说，暖身先暖脚，便在一个公众号推荐的
网站购买了一款足疗按摩仪。
　　“瞬间感觉寒冷和疾病都远离了自己！”吴
子坤说，收到按摩仪当晚，她试用了一下，除了
双脚变得热乎乎的，睡眠也意外变好。她又赶紧
补了一下课，了解到按摩足底可以解除疲乏，放
松身体，改善睡眠质量，“想到这里，我当即给
备受失眠困扰的老母亲下了一单”。
　　吴子坤说，因为赶上“双11”活动，公众号
福利减了100元，网站还有买两件享9.5折的优惠活
动，她购买这两台按摩仪比平时省了230元。
　　记者在某购物平台发现，自“双11”开启以来，
足疗按摩仪销量可观，近期多款产品销量在2000件
以上。

按摩仪销量可观

近期多款销量超2000件

□潍坊日报社全媒体记者 张沁 陆菁菁

吃得饱穿得暖

才有力气抵抗严寒

　　当凛冽的寒风呼啸而来时，一件防寒保暖的
羽绒服总能给人最贴心的守护。2022年4月1日
起，羽绒服新国标正式实施，全面代替2011年版
老国标。
　　据了解，与2011版国标相比，新国标在羽绒
品质要求、羽绒种类标注、成衣防钻绒性的测试
与评价、烷基酚和烷基酚聚氧乙烯醚要求等方面
进行了完善和提升。这个“双11”，各大电商平
台的羽绒服促销也打出“新国标”的标签。家住
奎文区梨园街道梨园小区的苏女士为家人选购了3
件，卖家承诺保价“双11”，她打算等收货后看
看是否满意再决定去留。“我平时上班没有时间
逛街，现在网购多数商家提供运费险，不满意就
退货，很方便。”苏女士说。

　　对不少年轻人来说，火锅是必不可少的御寒
神器，热气腾腾，麻辣鲜香，三五好友聚一聚，
热辣和友情就温暖了整个冬季。在各大电商平
台，火锅丸子食材组合、多种口味底料及各种规
格的锅具纷纷搭上“双11”快车，“100元抱回
一整箱”“ 0 元入会领券”等促销口号随处
可见。

　　提起网购“保暖神器”，在城区一家建筑公
司工作的徐女士称自己很有发言权。徐女士从事
建筑行业，经常需要到户外查看现场、清点苗
木，严寒天气对她来说是极大的考验。
　　去年“双11”，同事推荐购买“自发热
鞋”。徐女士上网一搜，马上被高昂的价格劝退。
换个思路，她在网上下单了几双“自发热鞋垫”，外
出工作时试用发现，从头暖到脚。“类似于鞋垫形状
的暖宝宝，垫上它走路也不会有异物感，适宜的温
度让你幸福感倍增，特别适合户外工作者使用。”徐
女士说，与动辄几百上千元的自发热鞋相比，一
元左右一双的自发热鞋垫更具性价比。
　　记者登录某网购平台搜索发现，很多自发热
鞋垫销售量高达几万单。一家店铺的客服人员表
示，该商品属于消耗品，一双鞋垫的发热保温时
间能达到8小时以上。

暖脚神器物美价廉

销售量高达几万单

　　因为工作原因，今年9月份，诸城的李晓雨来
到潍城区租了一套房子，因为事先知道小区不能
集中供暖，从10月底开始，她就为御寒做了充足
准备。电暖气片、电热毯、夹棉马甲……她打算
趁“双11”集中购置一批御寒物品。
　　记者采访了解到，每年10月至次年4月是电暖
气片、电热毯等传统取暖产品的销售旺季。与此
同时，消费者对取暖产品的品质和安全性能要求
越来越高。
　　“与价格相比，消费者越来越注重取暖家电
的安全性和品质，甚至有的顾客会要求我们提供
相关检测报告。”一位电商卖家说。

传统取暖设备仍不可少

消费者更加注重安全性


