
好协商后合同终止的，
双方不承担责任，剩余
部分成交价款不计利息
退回。
  12、出让方和拍卖
人对本次处置标的资产
本身存在的瑕疵不承担
担保及承诺。
  13、涉及标的资产
的一切手续和税费全部
由受让方负责和承担

（包括但不限于出让方
挂牌文件中未涉及的手
续及税费），意向受让方
须提前自行到有关部门
了解并核实核算。摘牌

（竞价）成交，受让方所
交的款项（含交由第三
方代收或代缴的款项）
不足以缴纳应交税费
的，应于成交标的资产
办理移交手续结束前按
出让方要求补齐。
  14、出让方代收资
源税。摘牌（竞价）成
交，受让方须自成交次
日起2个工作日内，将资
源税按3元／ 吨（按出让
公告中确定的重量核
算）预交至出让方指定
账户，最终以向税务部
门缴纳的数额为准结
算，多退少补。
  联 系 电 话 ：
18264656050  闫菡
  中祈拍卖（北京）有
限公司
  2023年1月3日
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年宵花不负“花期” 迎来销售旺季
各地客商汇聚中国青州花卉苗木交易中心，忙着选货源下订单

　　随着春节的日益临近，年宵花销售迎
来了旺季。1月3日，记者走访中国青州花卉
苗木交易中心看到，选购鲜花的市民和客
商络绎不绝，商户纷纷将蝴蝶兰、杜鹃花
等年宵花摆放在显眼位置，提前备足了
货，迎接春节销售高峰的到来。

  本报讯（潍坊日报社全媒体记者 隋炜凤 通
讯员 刘程程）“这个东西在我们这儿叫做赖葡
萄，外面的皮非常绵软好吃，里面的种子才是真正
的‘灵魂’。”1月3日，在寿光市田柳镇一处电商
小院里，寿光“90后”新农人闫庆梅正在直播带
货，与一般带货主播不同的是，她带货以科普农业
的新奇特为主。闫庆梅从互联网公司辞职后返乡创
业，进入农业电商领域，不仅自己直播，而且培养
农村妇女直播带货，带动了寿光当地百余名妇女就
业，实现共同致富。
  闫庆梅告诉记者，她大学毕业后进入互联网公
司工作，见证了快手、抖音等新兴电商平台的迅速崛
起，毅然决定从互联网公司辞职返乡创业，在2021年
正式进入农业电商赛道。最初为了在直播带货行业
试水，闫庆梅曾亲自上阵当主播，但时间一长，她发
现一个人的精力有限，身兼数职并不能让自己的创
业路走得更宽、更广。回乡后的闫庆梅了解到，农村
已婚妇女是农村女性的主要群体，一个大胆的想法

在她脑海中浮现，何不将家庭妇女培养成主播，这样
不仅能解决公司人员短缺的问题，还能带动农村剩
余劳动力发家致富。经过一段时间的调查走访、精心
培训，闫庆梅成功培养了7位农村妇女直播带货。
  “她们一开始什么都不会，我手把手地教，她
们逐渐从怯场、羞涩，到现在表现大方、自然、自
信，我感到很欣慰。”闫庆梅说，这些妇女以前都
是种大棚的，每天凌晨四五点起来干活，一年下来
除去肥料、苗子、棚租等成本，收益不算多。在闫
庆梅带领下，她们从直播小白，到现在拍摄、剪
辑、带货样样精通，销售订单从开始的几十单到后
来的几千单，她们从中收获了前所未有的成就感，
个人月收入达到1万元左右。“我们公司的年销售
额在5000万元左右，其中有40多位带货主播的网络
销售占比达到80%以上。”闫庆梅说。
  一年多来，闫庆梅带动了100多名农村妇女就
业。在寿光市的支持下，她免费培训全职宝妈、农
村妇女1000多人。

新农人带动上百名家乡妇女直播带货

　　青州花卉苗木交易中心是江北最大的花卉集散
地和花卉物流集散中心，也是全国花卉“南花北
运、北花南移”的中转站。
　　“这一车是今天早上刚刚从云南运进来的大花
蕙兰，这一车是从广州运进来的绿萝和兰花，基本
是运进来当天就能被卖完。”经营一家专业花卉物
流公司的陈世杰说。
　　陈世杰告诉记者，作为专业的花卉物流公司，
他们有专业的花卉运输车辆，车内温度可保持在5℃
左右，确保花卉不受低温损害。年终岁尾是他们最
为忙碌的时节，平时每天的来货量在两车左右，现
在一天能达到五六车，很多地方的花卉主要是由他
们运到青州，再分散到全国各地。
　　除了专业的花卉物流外，发往邻近城市的小货车
司机们也是忙得不亦乐乎。“青州花卉品种齐全，我们

可以快速地从市场上还有种植户手中收购到本地生
产的百合、杜鹃、梅花等花卉品种，然后运到邻近县市
区的花卉市场销售。”淄博客商范金凯说。
　　李青春告诉记者，据初步统计，青州今年的年
宵花卉供货量与往年差不多，除蝴蝶兰等品种外，
还有凤梨、红掌、仙客来等各有400万盆左右的供货
量，朱顶红、风信子、郁金香等球根花卉供货量共计
3000万粒球左右，除在省内销售外，还销往江西、福
建、浙江、上海、河南、山西、陕西、辽宁等地。

南花北运忙碌起来

每天来货量约是平时三倍

□文/图 潍坊日报社全媒体记者 付生
     通讯员 刘芳芳 陈明玉

　　1月3日上午，记者来到中国青州花卉苗木交易
中心，这里已是车水马龙。来自全国各地的客商在
这里聚集，查货源、询价格、下订单；花卉种植户
和花卉经纪人则忙着从花棚出货、组盆、发运……
　　开门营业才一个多小时，科卉园艺老板孙培琪
已经送走了来自青岛和威海的两批客商。“卖出了
1000多支蝴蝶兰。”孙培琪笑着说。
　　孙培琪介绍，除了单支批发外，他们还批发零
售蝴蝶兰盆景，每盆价格在200元左右。这是他们
根据市场新需求，创新加入青苔、石头、菖蒲、文
竹等开发的蝴蝶兰艺术盆景。“需求量比较大，很
多家庭的赏花需求已经开始从单个品种，向多品
种、多元化转变。”孙培琪说
　　记者来到花满园花卉铺面，老板孟洁说，从一
早就开始忙。今年，除了蝴蝶兰大红盆组盆，她家
还开发了系列新品，有铁艺复古风盆景、蝴蝶兰全
家福等，让端庄喜庆的蝴蝶兰更加富有优雅气质。
　　孟洁介绍，11月中旬以后，电商销售受气温影
响进入淡季，但随着双节的来临，线下批发零售量
全面提升。“从农历腊月初到小年基本以批发为
主，小年后零售将进入小高峰，目前每天批发量在
四五百盆。”孟洁说。
　　据青州花卉高科技博览园生产管理处副主任李
青春介绍，青州是北方最大的蝴蝶兰产地，今年青
州本地蝴蝶兰产量比往年多10%左右，规模达到
1200万株，面向全国销售。
　　记者在中国青州花卉苗木交易中心采访发现，
除了价格过百元的盆景外，琳琅满目且价格亲民的
红掌、凤梨、仙客来也颇受市民和外地客商的青睐。
　　鲁燕花卉是一家专门从事仙客来销售的摊位。
“仙客来是青州的市花，花朵鲜艳俏丽，寓意吉
祥，20厘米盆径的仙客来每盆售价在30元-50元之
间，非常适合家庭消费，目前我每天的走货量都在
近千盆。”老板马保燕说。

目前以批发为主

小年后零售进入高峰

▲花满园老板孟洁（左一）在介绍花卉品种。
中国青州花卉苗木交易中心繁忙的花卉物流运输。

闫庆梅（左）手把手教授直播带货。


