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  身处红
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人 间 烟 火 。
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炸肉香

□倾诉人：兰香（化名），女，39岁

一路艰辛一路香

茶叶香

  卖炸肉的成功让我明白一件事：做买卖
不能耍心眼，一定要实打实才能长久。
  我用的肉是当天现杀的，这个有便利条
件，再一个是我只用好肉，从不用边角料。
调味品也是用贵的，油都从超市买，炸三锅
就换。货比货得扔，吃的东西尤其明显。大
集上也有几家卖炸肉的，一般情况下，我收
摊后别人才开始卖货。
  炸五香肉让我尝到了成功的甜头，也让
我收获了婚姻。我开始卖五香肉时，旁边摊
位是卖饼的大叔，有时我忙不过来，他就会
搭把手。聊天时，我知道他跟老伴除了种
地，还要抽出空来卖饼，为的是供儿子上大
学。不久，卖饼的人换成了他儿子，因为放
假了。也许大叔说了我很能干，他儿子对我
很客气很尊敬。我又是自来熟，几个大集下
来，我俩就对上眼了。从那以后，我们一直
电话联系，感情越来越好，他毕业后考进镇
政府当了公务员也没变心。两年后，我们结
了婚有了孩子，小日子过得和和美美。
  儿子刚满百日，我就出摊了，因为我是
闲不住的人，更因为我想换大房子，想让生
活更富足一点。努力了几年，我的目标实现
后，我突然不喜欢炸肉了，倒不是嫌脏怕
累，而是觉得我不能卖一辈子炸肉，觉得自
己有能力做更喜欢的事情。
  我有这样的想法，跟丈夫有关。他爱学
习，只要有空就看书，受他的影响，我也爱
上了读书。很奇怪，人一旦读了书，很多想
法就跟之前不一样了，我开始觉得自己各方
面都太低了，我希望自己有新的追求，能向
高一点的地方走。
  一个偶然的机会，我接触到了茶叶，立
刻就喜欢上了那或浓或淡的香气。于是，我
瞎子摸象似的，到处打听着去学茶道，然后
马不停蹄地拿到了茶艺师的资格证书。在丈
夫和老师的帮助下，我拥有了第一家茶庄。
  我应该属于无知者无畏那一类人，做茶
叶生意跟刚开始卖炸肉一样，什么都不太懂
就敢干，从租房子到装修到拿货，边问边
干，最后居然让我干成了。如今，我有两家
茶庄，乡镇一家、市区一家。
  平时，我两家店来回跑，跟约好的客户
边喝茶边谈订单，朋友来了，沏一壶茶，闻
着茶的香气，不用说话人就醉了似的……

  说起做茶叶生意，还得感谢我老公。他
接触的人多，见的事儿也多，看我喜欢茶，
也知道我的性格，就说：“茶有益于健康，
还很高雅。如果你从事这行，会从中得到比
物质更多的东西，也许不能赚大钱，但一般
不会赔本。难得你喜欢，大胆干吧，赔了也
没关系，我的工资供一家人吃饭还不成问
题……”
  有文化的人就是会说话，有了丈夫的支
持，我的干劲更足了。都说做生意不容易，
但我运气好，遇到了好的时代、好的政策、
好的人。刚起步时，租了镇上亲戚的房子，
每年只要一万二；去办手续时，工作人员都
很热情，把办证流程给我讲得明明白白，我
不会的还帮我操作；店开起来后，很多认识
的人都来捧场，这个买一斤那个要八两的，
我特别感动，想把店做好的决心也就更坚
定了。
  开店后，只要有时间我就去学习茶知
识，只要有机会就请教业内的老师。开店两
年间，我挣的钱很大一部分都投在了进修
上，可喜的是，没有白费的工夫和投入，老
师说我进步特别快，同行也惊讶我的店不是
很大，效益却很好。我想，无论做什么都得
靠勤快和实在，同样的货，我比别人便宜。
我记得每位老客户的喜好和买茶的时间，估
计快喝完时，主动打电话问一下，我还会给
腿脚不便的老人送货上门，两个节日走量
大，一连几天我包装发货到凌晨……
  做茶叶生意五年多了，我收获了很多，
也成长得很快。跟朋友聚会，他们不止一次
地说：“你的谈吐越来越优雅，气质也越来
越好了。”比起夸我挣了多少钱，我更爱听
这样的话。
  是的，看以前卖炸肉的照片，虎背熊腰
一脸油腻的我像孙二娘，而现在，我的体重
刚过百，只要不在店里，我都会化淡淡的
妆，整个人看上去又年轻又好看。除了妆
扮，我更注重内在的修养，我拜师学书法，
还喜欢上了诗词，现在能背诵二百多首唐诗
宋词，有时还学着写古诗，听到丈夫啧啧称
赞，我说不押韵意境也不行，他就说这对于
一个初中毕业生来说已经很厉害了，还说我
跟以前比简直是脱胎换骨的变化，真有那种
腹有诗书气自华的韵味……
  听了这话我都陶醉了，晚上练字时，不
由自主地在宣纸上写下了“兰花之香”。不
知怎地，都快到了不惑的年龄，才发现自己
原来的名字挺美的……

兰花香

  丽文：十指连心，血浓于水，子女与父
母在天性上有着强有力的连接纽带，永远割
不断。看看《红楼梦》探春远嫁，赵姨娘与
探春的互动就明了了。当然，文中母女在沟
通方式方法上可能没有达到心有灵犀一点通
的境界。一切都随风逝去，一切都该放下。
母女缘分是与生俱来的，灵魂相通。

  欢迎关注潍坊融媒APP，
扫码阅读上期内容《母亲走后
我开始体谅她原谅她》。

上期内容读者反馈

  缘来缘去，最
美 好 的 ， 远 在 天
边，近在眼前。

  作者：于恩胜

  兰香是我的小名，如今亲戚朋友还有村
里人依然叫我兰香。对于这个从小叫到大的
名字，我原来很不喜欢。上初中时，我硬是
缠着老师改了名字。父母知道后，把我训了
一顿，说我们姊妹四人的名字里都带“香”
字，我改了显得不亲了，还嫌我特别。
  我从小就跟一般孩子不一样，也许是家
里情况比较特殊的缘故吧。几代人都是干杀
猪卖肉的行当，日子过得比村里其他人稍微
好一点，可到了父亲这辈儿，因为孩子多，
有几年连吃饭都困难。我有俩姐姐，一个妹
妹。妹妹从小就被寄养在三姑家，直到我母
亲生出了“续香火的”，才把她接回来。我
从小被锻炼得什么都会做，烧火、做饭、洗
衣裳、喂猪、放羊，而且都比别人干得好。
  小学毕业后，家里就要我辍学帮着父亲
到大集上卖肉，因为两个姐姐也是十一二岁
就给家里挣钱了。我不干，挨骂挨打也要上
学，最后我靠绝食才争取到了读初中的机
会。我上初二时，大姐出嫁，初三那年，我
妈摔断了腿，我也清楚家里需要人手，只能
恋恋不舍地告别了学校。
  我跟父亲只卖了几个集的肉就出了名。
因为我看上去又瘦又小，可劲儿不小，剁起
骨头来手起刀落，干脆利落，而且我脑子好
使，哪种肉多少钱记得清清楚楚，几斤肉多
少钱算得明明白白。另外，我还豁得出去，
能吆喝也会吆喝，我们家的肉摊火了。每当
收摊时，父亲都会问：“老三，你想下馆子
吗？想吃什么尽管点……”
  等二姐结了婚，妹妹顶了她的差事，不
爱读书的弟弟也早早上了摊子，我就提出要
单干。我妈坚决反对，说我就喜欢出风头，
但父亲选择了支持，因为他知道我能行。
  我之所以想单干，一是厌倦了每天身上
手上油乎乎脏兮兮的，更闻够了猪下水的臭
味；二是我觉得卖肉太容易了，一点挑战性
都没有，我想试试自己还能干什么。
  我先选了服装，可隔行如隔山。我嫌弃
大集上的衣服太土，进了一批相对洋气的，
结果好几个大集都没卖出几件，太贵是一，
主要是赶集的人欣赏不了。卖衣服折了本，
我又开了家小饭店，也赔了，最后我脑子清
醒了，决定回到老本行——— 卖肉。
  但我不再卖生肉，而是卖炸肉。我是这
样想的，农村人的日子越来越好了，他们手
里有钱后愿意吃好的吃现成的，只要东西好
价格实在，不愁没买主。为了炸出好吃的五
香肉，只要有空我就来城里，专门到做老潍
县菜的饭店点炸五香肉，边吃边琢磨，还打
包回家细细品，最终我炸的五香肉名气越来
越大。一到大集上，刚支起锅，买的人就排
起了长队。认识我的人越来越多，时常路上
有人指着我说，她就是在集上卖炸肉的，她
炸的五香肉独一份，太香了。
  听了这话，我心里很高兴，觉得自己也
是香的。


